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EDITO

JEAN-MARTIN DUTOUR
PRESIDENT

En France comme a l'international, le vignoble
des vins du Val de Loire se veut toujours plus
dynamique et prospectif.

Chacun pourra constater a la lecture du rapport
d’'activités d’InterLoire, notre engagement et la
pluralité de nos actions entierement dédiées a
'intérét général de ses acteurs et au bien commun
de notre filiere viticole régionale.

A travers les missions transversales conduites en
2019, InterLoire réaffirme ses principaux objectifs :
« créer de la valeur, monter en gamme, s'ins-
crire dans le territoire avec le respect de l'envi-
ronnement et revendiquer collectivement notre
identité Val de Loire ».

Nos travaux prospectifs et économiques se densi-
fient. lls renforcent le dialogue entre producteurs
et metteurs en marché et impulsent une nouvelle
facon de travailler ; parmi les avancées significa-
tives, la mise en ligne du service de dématériali-
sation des DREV vient simplifier les démarches
déclaratives des opérateurs.

La premiere édition réussie du salon « Wine
Paris » I'organisation des « assises interrégionales
de l'cenotourisme » le développement des éve-
nements comme « Val de Loire millésime » entre
autres temps forts, auront marqué la vie d’Inter-
Loire, celle de notre vignoble, et récompensé
notre engagement collectif a promouvoir le Val
de Loire en France et a l'international.

Au-dela des actions interprofessionnelles, la
mission d’InterLoire est aussi de favoriser I'émer-
gence d'une politique forte de développement de
notre région viticole et contribuer a la structura-
tion de notre filiere, au service des entreprises et
du vignoble.

La mise en place du nouveau Conseil Profession-
nel de Bassin en étroite collaboration avec les
Chambres d’Agriculture, et I'écriture du plan de
filiere régional « Val de Loire 2030 » ont été des
moments forts de la vie de notre filiere en 2019.

Ce plan de filiere « Val de Loire 2030 » doit déve-
lopper la création de valeur pour les vins du Val de
Loire sur 'ensemble de nos marchés en France et
a I'export et accélérer notre mise en mouvement
face aux grandes mutations en cours telles que
'adaptation au changement climatique et la
transition écologique, en phase avec les attentes
de la société et des consommateurs.

Le Val de Loire, 3¢ région viticole de France, a
tous les atouts pour étre le grand vignoble de
demain : des vins reconnus pour leur finesse, une
diversité exceptionnelle de produits AOP et IGP
riches d’identités, I'environnement naturel de la
Loire - trait d'union ligérien, un patrimoine classé
a 'UNESCO, une situation géographique privilé-
giée, un climat favorable a la production de vins
de fraicheur et d'équilibre, des cépages uniques,
et surtout un vignoble de vignerons aux valeurs
fortes de proximité et d'authenticité.

NB : A I'heure ol nous écrivions ces lignes, rien ne laissait présager qu’une crise sanitaire mondiale viendrait

bouleverser les équilibres sur les marchés internationaux.
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Source : référentiel économique du Val de Loire 2019 (InterLoire, BIVC), INAO, Douanes, IRI, Bebetter.
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MISSIONS & STRUCTURES

QUATRE MISSIONS PRINCIPALES

»» Connaitre et analyser I'offre et la demande afin de proposer
des perspectives de développement au vignoble et ses opé-
rateurs : les volumes récoltés et commercialisés, les états des
stocks, les cours des transactions, I'évolution de la demande et
des circuits de distribution.

>» Favoriser I'innovation technique régionale et la qualité des vins.

>> Organiser et harmoniser les pratiques et les relations profes-
sionnelles en usage, sous contréle des pouvoirs publics.

>» Promouvoir en France et a I'étranger, la notoriété et I'image du
vignoble du Val de Loire.

LES INSTANCES

L'Interprofession est basée sur la représentativité des élus a parité
entre les deux familles professionnelles.

L'ASSEMBLEE GENERALE, une instance politique élargie
composée de 60 membres: 30 membres - personnes physiques -
représentatifs de la viticulture des régions concernées pour le
colleége des producteurs et 30 membres - personnes physiques -

) * BROCHET Frédéric * BRAULT Olivier
* Ampelidae wy * FAV 49
* FORGEAU Joél
i Secrétaire-adjoint
e *GIOVANNONI Pierre-Antoine
* VIF

L'’Assemblée Générale du 16 décembre 2019.

* BOUGRIER Noél
* Bougrier

*De FOUGEROUX Frangois-Régis
* Langlois Chateau

* DUTOUR Jean-Martin
* Baudry Dutour

* EMEREAU Nicolas
 Alliance Loire
“ « FLEISCHER Serge
4 * Lacheteau

* JACOB Bernard
* Ackerman

* LEFORT Rodolphe
-4 ° Castel Fréres

- * LEMASSON Jérome
. * Loire Propriétés

représentatifs du négoce des régions concernées pour le college
des négociants.

Elle élit le Président, les membres du Conseil d’'Orientation Stra-
tégique et des Commissions Thématiques.

Elle définit la politique d'InterLoire, vote le budget et approuve
les comptes de |'exercice clos.

Elle adopte les accords interprofessionnels, modifie les statuts et
le reglement intérieur.

Le Président est élu pour un mandat de trois ans, alternative-
ment proposé par la production ou le négoce. Le Président d'In-
terLoire est Jean Martin-Dutour, négociant a Chinon, élu depuis
le 27 juin 2017.

ORGANES DE GOUVERNANCE

>>un Conseil d’'Orientation Stratégique (COS) composé de
18 membres (9 par famille a parité),

>> un Bureau Exécutif (6 membres),

>> un Conseil Consultatif composé des Présidents d'ODG, FAYV,
CVVL et UMVL.

Le Conseil d'Orientation Stratégique (COS) est chargé de conduire

la politique d’'InterLoire définie par I'Assemblée Générale.

INTERLOIRE

Conseil d’Orientation Stratégique 2018-2020

NEGOCE VITICULTURE

* BOURDIN Denis
* FRCOOP VL

Trésorier-adjoint

Président

‘ * GOSSEAUME Lionel
« FAV41 S
Trésorier
* JOURDAN Francis
« FAV37
B ° LAURILLEUX Max
* FAV49
* MENESTREAU Laurent
« FAV 49
Vice-Président
* MOTHERON Catherine
* SIGP VL

INTERLOIRE

Interprofession des Vins du Val de Loire

Secrétaire

LES COMMISSIONS
THEMATIQUES

LA COMMISSION MARCHES, ECONOMIE
ET PROSPECTIVE (MEP)

Président Laurent Menestreau

L'économie a I'échelle d'InterLoire est pilotée par la commission
Marchés, Economie et Prospective.

Elle est composée de 18 élus issus de I'Assemblée Générale d'In-
terLoire, d'experts (nommeés par les familles de la production et
du négoce) et d'invités.

Le réle de la commission Marchés, Economie et Prospective :

>> anticiper les évolutions de marchés pour éclairer les acteurs
(ex : connaissance de 'amont et des marchés, des tendances
de consommation),

»> fournir les éléments nécessaires a la définition de stratégie éco-
nomigue par appellation,

>> fournir les éléments nécessaires aux opérateurs pour choisir
leurs marchés et créer de la valeur (ex : positionnement,
construction de gamme),

>> favoriser la discussion entre les familles.

LA COMMISSION TECHNIQUE

Président Olivier Brault

La technique a I'échelle d'InterLoire est pilotée par la commission
Technique.

Elle est composée de 23 élus issus de I'Assemblée Générale d'In-
terLoire, d'experts (nommeés par les familles de la production et
du négoce) et d'invités (FRAM, INAO, IVF, Chambres d'Agriculture,
ESA,.).

Le réle de la commission Technique :

»> fournir les éléments nécessaires aux appellations et aux opé-
rateurs pour optimiser le potentiel de production (du point de
vue gualitatif, quantitatif, de la régularité),

>>en lien avec la MEP, construire une vision partagée a long
terme,

»> fournir les éléments nécessaires aux appellations et aux opéra-
teurs pour adapter le vignoble et les pratiques aux évolutions,
du marché, du climat (veille, formation..),

>> répondre aux nouvelles contraintes (réglementation, veille,
anticiper les crises),

>> orienter les programmes de recherche et développement pour
répondre a ces enjeux.

Les Interprofessions viti-vinicoles frangaises sont représentées et regroupées
au sein du CNIV : Comité National des Interprofessions des Vins a appellation d’origine

et a indication géographique.

L'Interprofession des Vins du Val de Loire
- InterLoire - est née de la volonté des
vignerons et négociants du Pays Nantais,
de I'’Anjou, du Saumurois et de la Touraine
de défendre et développer leurs 50
appellations, dénominations d’origine et
IGP du Val de Loire. InterLoire s'’inscrit au
coeur de la 3¢ région de vins d’appellation
de France avec pour missions le pilotage
économique de Ia filiere, la recherche
et l'expérimentation, la défense et Ila

promotion des vins du Val de Loire.

LA COMMISSION COMMUNICATION

Président Pierre-Jean Sauvion

La communication a I'échelle d'InterLoire est pilotée par la com-
mission Communication.

Elle est composée de 20 élus issus de I'Assemblée Générale d'In-
terLoire, d'experts (nommeés par les familles de la production et
du négoce) et d'invités.

Le réle de la commission Communication :

>> définir un cadre général d'actions, en collaboration avec les
vins du Centre Loire, sur les pays tiers et salons,

»» coordonner la mise en oeuvre de la stratégie et décliner la
marque « VAL DE LOIRE »,

>> mettre en cohérence les stratégies de communication selon
les cibles géographiques dans le cadre de la stratégie Val de
Loire.




BILAN FINANCIER 2019

Les comptes de I'exercice 2019 de I'interprofession présentent
un résultat déficitaire de - 691698 €.

Les projections budgétaires construites pour 2019 et 2020, votées
lors de I'Assemblée Générale de décembre 2018, prévoient volon-
tairement des pertes conséquentes.

Pour ces deux années, il a été décidé d'abonder fortement les
budgets des différents services, réalisant par

la méme occasion des déficits importants qui

permettent de rééquilibrer le niveau de réserve

d'InterLoire en adéquation avec son budget

actuel.

Comme l'an passé, le budget de la communi-

cation a été nettement renforcé sur l'exercice,

avec en complément des actions menées via

les fonds spécifiques (ancienne cotisation spécifique addition-
nelle propre a chaque AOP) qui ont été consommeés en totalité.

LITIGE AVEC FRANCEAGRIMER

InterLoire a fait 'objet d'un contréle sur site en 2017 réalisé par
la Mission « Contrdle des opérations dans le secteur agricole »
(COSA) rattachée au Contréle Général Economique et Financier
qui portait sur les opérations relatives a la mesure promotion sur

SYNTHESE

COMPTES 2017

les marchés des pays tiers réalisées au cours de I'année 2014 cor-

respondant a la phase 1 du programme.

InterLoire a reqgu en 2018 le rapport de contrbéle de la Mission

COSA dont les premiéres constatations écartaient du finance-

ment certaines actions menées et remettaient en cause une

partie du cofinancement des Régions.

Aprés de nombreux échanges avec FranceAgriMer, InterlLoire
a obtenu gu'il ne soit pas donné de suite au
cumul de financement relevé par la Mission
COSA. Effectivement, pour les Interprofessions
la réglementation permet un cumul de finan-
cement publics jusqu'a 80% du montant des
dépenses éligibles ».

Le débat contradictoire se poursuit entre Inter-
Loire et FranceAgriMer concernant les actions

signifiées comme non éligibles par FranceAgriMer. Fin 2019

I'Interprofession a requ de la part de FranceAgriMer un titre de

recette de 142 517 € exigeant le remboursement de l'aide jugée

inddment pergue majorée de sanctions. InterLoire a di procéder

au reglement de ce titre de recette en janvier 2020.

Au 31 décembre 2019, le montant de la provision a été réajustée

au montant exact du titre de recette, soit 142 K€. L'Interprosfes-

sion a déposé le 24 avril 2020 une requéte introductive aupres du

Tribunal Administratif pour poursuivre sa défense.

2018 2019

Produits d’exploitation
Cotisations interprofessionnelles
Ventes
Subventions
Autres produits d'exploitation

Charges d’exploitation

Résultat d'exploitation

Produits financiers

Charges financiéres

Résultat financier

Produits exceptionnels

Charges exceptionnelles

Résultat exceptionnel

Impdts sur les bénéfices

RESULTAT NET

Au vu des actions de restructuration mises en ceuvre sur le dernier trimestre 2015 et poursuivies jusqu’a présent,
I'exercice 2019 ne constate plus aucun produit non récurrent qui concerne la fermeture des établissements.

5983226 €
4576770 €
149 094 €
693 317 €
564 045 €

6 359 866 €
-376 640 €
55544 €
38260 €

17 284 €
996 €
12441 €
-1M445 €
2400 €

-373201€

6998 900 €
4721925 €
152 216 €
766173 €
1358 586 €
6 643751 €
355149 €
21183 €
34392 €
-13209 €
530354 €
96 877 €
433 477 €
o€

775417 €

6227722 €
4488123 €
170 012 €
930 850 €
638 737 €
6 875841 €
-648119 €
19612 €

63 041 €
-43 429 €
0€

150 €

-150 €

o€

-691698 €

VOLUMES

Volumes 2019 : 1883 470 hl (AOP et IGP)

Des volumes 2019 en baisse par rapport aux prévisions budgé-
taires (2 120 00O hl). Les cotisations interprofessionnelles sont
en baisse par rapport a 'année 2018. En effet, 'année 2018 a été
marguée par une trés importante récolte et les contrats de raisins
et mouts ont tiré les volumes vers le haut. Malheureusement le
marché n'a pas permis de sorties de chais plus importantes.

VOLUMES (HL) — ey, WAOP
(-1.24%) ¥l IGP
2017 2018 2019

COTISATIONS INTERPROFESSIONNELLES

Les cotisations facturées par I'Interprofession s'élévent a
4 488123 € (AOP et IGP) pour I'année 2019.

COTISATIONS INTERPROFESSIONNELLES (K€) H AOP

IGP
-70 K€ -213K€
‘ (-1,57%) * (- 4,86%)

2017 2018 2019

La cotisation interprofessionnelle versée a I'Interprofession au
cours de I'année 2019 s'éleve a 2,50 € pour les AOP et 1,50 €
pour les IGP, ce qui représente une cotisation moyenne au col de
0,0188 € pour les AOP et de 0,0113€ pour les IGP.

COTISATION

INTERPROFESSIONNELLE

DEPUIS 2017 AOP IGP
SUBVENTIONS

L'Interprofession est soutenue dans ses actions par des subven-
tions obtenues aupres de différents partenaires.

Nos soutiens en 2019 proviennent de I'Europe, des Régions
Centre-Val de Loire et Pays de la Loire ainsi que du Comité du
Plan Collectif Local. Les actions de I'Interprofession soutenues par
des subventions en 2019 concernent I'export, les salons internatio-
naux, I'oenotourisme et la technique.

SUBVENTIONS PERGUES (K€)

EMPLOIS 2019 (K€) FINANCEMENTS
SUBVENTIONS BIVC  INTERLOIRE
Fonctionnement 678 678
Communication 3795 881 90 2824
Dont Fonds spécifiques 205 205
Animation filiere 229 229

Observatoire
économique

et prospective 505 505
Technique 822 50 772
Vin & Société 93 93
CNIV 79 79
Total 6 201 931 90 5180

EMPLOIS 2019 EN COMMUNICATION *

63%

* Sans I'emploi des fonds spécifiques . France Export

Les réserves de I'Interprofession s'éléevent a fin 2019 a la somme
de 7 429 490 € qui intégrent le résultat déficitaire de I'exercice
2019 de -692 K€.

Actions Technique et lutte
de communication dépérissement du
al'export vignoble

0,0057 € / bouteille 0,0031 € / bouteille

Observatoire Soutien
. X X ~ économique & aVin
EVENEMENTS POSTERIEURS A LA CLOTURE m vinsvaldeloire.pro et Société
0,0020 € / bouteille 0,0004 € / bouteille

Les états financiers de I'Interprofession ont été préparés sur la L'association, compte tenu du caractere récent de |'épidémie 2017 2018 2019
base de la continuité de l'activité. et des mesures annoncées par le gouvernement pour aider

Les activités ont commencé a étre affectées par le COVID-19 les entreprises, n'est toutefois pas en capacité d'en apprécier

au premier trimestre 2020 et I'Interprofession s'attend a un 'impact chiffré éventuel.

impact négatif sur ses états financiers en 2020.



FILIERE

LES ACTIONS FILIERES

1. STRUCTURER LE TRAVAIL EN FILIERE A L’'ECHELLE
DU BASSIN VITICOLE

Depuis sa réforme de 2016, InterLoire conduit les actions trans-
versales conjointes a I'ensemble de la filiere autour d'un socle
commun (la relation filiere, la prospective marchés et technique,
la communication transversale « Val de Loire »).

Une étape supplémentaire fut franchie en janvier 2019 : Inter-
Loire et les Chambres d'Agriculture Pays de la Loire et Centre-Val
de Loire signaient une convention multipartite, posant les fonda-
tions du Conseil Professionnel de Bassin.

Son objectif : renforcer la cohérence et la convergence des
travaux entre InterlLoire et les Chambres pour une voix plus forte
de la filiere.

Mardi 15 janvier 2019 a Angers, le premier Conseil Professionnel
de Bassin se fixait coomme premiére mission |'écriture du plan de
filiere « Val de Loire 2030 », en lien avec le plan de filiere national
issu des Etats Généraux de I'Alimentation.

Le premier Conseil Professionnel de Bassin s'est déroulé le 15 janvier
dans le cadre du Sival a Angers, en présence de Jean-Marie Barrillere,
président du CNIV et Jérdbme Despey, président du Conseil spécialisé
vins de FranceAgriMer.

Dans le cadre du Conseil Professionnel de Bassin, les acteurs
de la filiere ont rédigé le plan de filiére « Val de Loire 2030 »,
déclinaison régionale du plan de filiere national et tenant
compte des mutations économiques, techniques, sociales et
sociétales.

Au cours du premier semestre 2019, une cingquantaine de
professionnels et experts issus des organisations professionnelles*
de la filiere viticole, se sont réunis en séances plénieres et en
séminaire pour batir ce plan de filiere qui dessine le futur du
vignoble a horizon 2030.

Les 4 principaux engagements de la filiere :

>> Création de valeur : 'accompagnement des entreprises sur les
marchés export et la création de valeur a tous les maillons de
la chaine, condition de la réussite de la filiere.

>> Engagement environnemental : préparer la filiere et nos
territoires au changement climatique, a la transition écologique
et aux attentes exprimeées par la sociéteé frangaise.

»> Engagement social : favoriser un environnement de travail
préservant davantage la santé et la sécurité des travailleurs,
salariés ou employeurs a la vigne et dans les caves.

>> Engagement sanitaire : amplifier le travail de sensibilisation
et d'éducation a une consommation sans risque pour la santé.

* InterLoire, la Confédération des Vignerons du Val de Loire (CVVL), I'Union des Maisons
et Négoces du Val de Loire (UMVL), les Chambres d'Agriculture, I'IFV, I'INAO, la MSA..

2. COMMUNIQUER SUR LES ACTIONS
INTERPROFESSIONNELLES AU SEIN DE LA FILIERE

COMMUNIQUER VERS LES RESSORTISSANTS

ET ACTEURS DE LA FILIERE

Structurer le discours interprofessionnel par la production
d’'outils de communication est déterminant pour faire connaitre
la nouvelle organisation transversale d’InterLoire et le travail
d'évolution sur la gouvernance de la filiére.

A titre d'exemples : la newsletter filiere mensuelle pour commu-
niquer vers les ressortissants et acteurs de la filiere, les outils de
communication institutionnels (plaquette institutionnelle, vidéo..).

InterLoire exposait pour la premiére fois au salon du SIVAL a
Angers en janvier 2019. Objectif : conforter le positionnement
d’'InterLoire comme outil au service de la filiére, étre mieux iden-
tifier comme ressource économigue et technique (par les centres
de gestion, les organismes de formation...).

InterLoire au SIVAL 2019.

F:UEPLAN DE
REVITICOLE
VAL DE LOIRE 2030

—_—

SYNTHESE

JUILLET 2015

deLoire
gnoble duValde Lo
Faire du anoble de demai®
legrt® _—

«Unefiliere
engagée:

ouverte et
responsable:
imscrite dans

ses territoires
ettournée

yers Vavenir > *

COMMUNICATION INSTITUTIONNELLE

L'Interprofession est la voix de la filiere aupres des décideurs po-
litiques du Val de Loire et de la filiere

A titre d'exemples - les relations avec les collectivités territoriales
(Régions..), des institutions de la filiere.

RECEPTION OIV

Les 17 et 18 Octobre 2019, I'OlV, organisation intergouver-
nementale a caractére scientifique et technique de com-
pétence reconnue dans le domaine de la vigne et du vin,
réunissait a Tours I'ensemble de ses instances de gouver-
nance. Pres d'une cen-
taine d'experts et délé-
gués issus des 47 états
membres étaient pré-
sents.

InterLoire accompa-
gnait I'événement a
travers un programme
d'accueil de 3 jours dans
le vignoble.

Regina Vanderlinde, Présidente
de I'OIV et Jean-Martin Dutour,
Président d'InterLoire.

PARTICIPER AUX ACTIONS DU CNIV ET VIN ET SOCIETE
L'Interprofession relaie en région les actions du CNIV et Vin et
Société, en participant tout au long de I'année aux opérations au
service de la filiere.

PAVILLON DES VINS SIA A PARIS
DU 23 FEVRIER AU 3 MARS 2019

A l'initiative du CNIV - Comité National des Interprofessions
- le Pavillon des Vins regroupe les vins d’AOP et IGP Fran-
gais au Salon de I'agriculture.

Les élus de filiére du Val de Loire y représentent le vignoble
du Val de Loire et discutent avec les pouvoirs publics natio-
naux et les collectivités.

Pavillon des vins SIA 2019 a Paris.

3. FEDERER AUTOUR D’OUTILS COMMUNS

Faire valoir l'identité commune en partageant un cadre de
référence tout en cultivant l'appartenance au bassin « Val de
Loire ».

A titre d'exemple - la réalisation d’'un document référence :
« Poids économique du vignoble ».

A titre d'exemples : la mise & jour des outils de présentation du
vighoble « Val de Loire » (carte Val de Loire livresque et pédago-
gique, carte interactive sur le site vinsvaldeloire.fr, documents de
présentation powerpoint..).

Les outils de présentation de la filiére :

ﬂ La Fyy IERE YiTico E DU v
ORGANISATION

Un film d’'entreprise présentant
les missions d'InterLoire

Les documents de
présentation de la filiere

Les outils de présentation du vignoble :

; [ LivTerenaegs,s DN INTERLOIRE
. ins - ‘ -

Ljvret des Vi W a0
du Val de Lowre ‘{ Ry

La carte interactive du vignoble
sur vinsvaldeloire.fr

Le guide des vins (AOP/IGP) :
128 pages sur les vins AOP et IGP
depuis Nantes jusqu'a I'Auvergne

SR AR

DU VAL DE LOWR

amcomens >

la carte du vignoble avec
des indications sur la
géologie, les climats, les
cépages

Présentation pédagogique
du vignoble



PROSPECTIVES

LES ACTIONS ECONOMIQUES

Dans le cadre des missions dévolues aux Interprofessions
définies par le Code Rural, InterLoire s’est donnée 3 axes de
travail a caractére économique. La Déclaration Récapitulative Mensuelle (DRM), document a
caractére fiscal pour la Douane et a caractere statistique et bud-
gétaire pour les Interprofessions, peut étre dématérialisée sur
www.vinsvaldeloire.pro depuis 2015. Par décret, les douanes ont
imposé la dématérialisation des DRM au 1¢* septembre 2019.
Afin d'aider les opérateurs du vignoble a rentrer dans un
schéma de dématérialisation le plus tét possible, InterLoire a
organisé des ateliers informatiques de formation au portail
www.vinsvaldeloire.pro, d'Th30 chacun. La présence systéma-
tique des douanes locales et régionales a permis d'appréhen-
der le module CIEL de Prodouane et de répondre aux questions
réglementaires. Certains ODG et fédérations viticoles se sont
associés aux formations, ainsi que les éditeurs de logiciels spécia-
lisés dans la gestion commerciale viticole.

1. LA DEMATERIALISATION DES DECLARATIONS
SUR WWW.VINSVALDELOIRE.PRO

Afin d'optimiser et de simplifier les démarches déclaratives
des opérateurs, InterLoire a mis en place un service de dé-
matérialisation de la Déclaration de Revendication (DREV)
sur son portail www.vinsvaldeloire.pro.

Réalisée a la demande des ODG et pilotée par un groupe
composé d’InterLoire, d'ODG et d'organismes d'inspection,
cette évolution de la « DREV en ligne » est un dispositif
unique en France et totalement innovant compte tenu de
son périmétre a I'échelle du périmetre de I'interprofession.
Une étape supplémentaire (aprés la DRM et les contrats)
vers la simplification des déclarations et un service de
« guichet unique », offrant de nombreux avantages aux

Initiées en 2018, 16 journées de formation
ont été proposées aux ressortissants d'In-
terLoire sur le 1 semestre 2019, dans
chacun des 4 départements principaux
du vignoble. Elles se sont tenues majoritai-
rement dans des salles informatiques de

opérateurs : lycées. Au total, prés de 800 opérateurs
unique : une seule déclaration pour I'ensemble des ont été formés sur le terrain, soit 40% du
produits AOP et IGP du Val de Loire, et sur un seul vignoble.
systeme,
pratique : une interface en lien avec Prodouane ou sont Nb dateliers 9 4 6 6 1 26
o!eja renseignées les données de Récolte ou de Produc- Liux . i » " o 0
tion (DR, SV11, SV12), InterLoire Lycée Lycée agricole  Lycée viticole  Douanes
sécurisé: les déclarations sont historisées, les documents Tours horticole  Briacé du Edgard de Poitiers
L . . Syndicat de Blois landreau Pisani de
sont archivés, les données sont certifiées. St Nicolas Lycée privé Montreuil-
Espace Charles Péguy Bellay
. . N Lo, e L Numérique de Gorges GRETA
Ouvert a la mi-octobre 2019, le service a été utilisé par1000 de Chinon d'Angers
opérateurs, soit prés de la moitié du vignoble.
Nb d'opérateurs 238 127 247 170 6 788
formés
% d’opérateurs 35% 40% 65% 26% 75% 40%

formés

prps

Vigneron Organisme
et négociant Inspection
valide la recoit les
Déclare sa DREV... .. sur vinsvaldeloire.pro DREV... données
disposent
-] 2 3 4 5 les données

Valide sa déclaration
de récolte et de
production sur

Prodouane
Récupération
automatique des
PRODOWMT K données DR SV11 SV12

Données authentifiées

Ces ateliers informatiques ont permis d'accompagner les opé-
rateurs sur l'outil informatique de dématérialisation. Le taux
de dématérialisation des DRM a fortement évolué au cours
de I'année 2019, passant de 50% en janvier a 90% en juillet,
a l'aube de l'obligation de dématérialisation, et d'étre 'un des
vignobles les plus avancés sur la préparation de la dématérialisa-
tion des DRM en amont de son obligation le 1¢" septembre 2019.

2500

DRM dématérialisées DRM papier — Taux de dématérialisation 20%

2000

1500

Nbre DRM

1000

500

o
J
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Les chiffres clés de I'économie du vignoble du Val de Loire.
Construit avec le BIVC, ce guide a pour objectif de mettre en
lumiére les principaux indicateurs économiques
de la filiere viticole ligérienne avec une déclinai-
son sur les régions Pays-de-la-Loire et Centre-

E'conomle du

Val de Loire, sur les vignobles du Nantais, d’An- du Val e gjye NOble

Les chiffres cjaq

jou-Saumur, de Touraine, du Centre-Loire et
sur les péri-
metres d'In-
terLoire et du
1005 BIVC.

Le « Guide éco 2019 »

% dématérialisation
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Le taux de dématérialisation des DRM a fortement évolué au cours de I'année 2019, passant de 50% en janvier a 90% en
juillet, a 'aube de l'obligation de dématérialisation, et d’étre I'un des vignobles les plus avancés sur la préparation de la

dématérialisation des DRM en amont de son obligation le 1¢" septembre 2019.

Dans ce contexte de mise a disposition de nouveaux services en
ligne, InterlLoire a structuré sa hotline. Un numéro de téléphone
unigue (09.72.58.37.60), un dispositif spécialisé pour les hotlines
et un renforcement de I'équipe interne ont été mis en place pour
répondre au pic des appels attendus.
La mise en place de cet outil a permis de:

traiter 1 300 appels du 1°" au 11 septembre 2019 (4 fois plus

qu'en septembre 2018),

gagner en disponibilité pour les ressortissants (prise de 5 appels

en simultané),

répondre efficacement a leurs demandes,

réduire le temps d'attente et les abandons d'appels,

2. L’OBSERVATION ECONOMIQUE DU VIGNOBLE
ET DES MARCHES

L'objectif de I'observation économique est de fournir des outils
d’aide a la décision par la connaissance des marchés a la
filiere viti-vinicole (élus d'InterLoire, ODG, fédérations, syndicats,
opérateurs) et aux autres services d'InterlLoire. Ces informations
peuvent également étre diffusées aupres des journalistes, des
étudiants ou a tout autre organisme intéressé.

InterLoire suit les marchés :
« Amont » qui correspondent aux récoltes, stocks, sorties de
chais et des cotations des transactions entre les producteurs et
les metteurs en marché.
« Aval » qui correspondent a la distribution et a la consomma-
tion des vins du Val de Loire en France et a I'export. Ces études
sont réalisées notamment a travers I'exploitation des données
issues de panels ou d'études achetées.

L'ensemble des données de
I'observatoire économique
d'InterLoire, a la fois pour
I « Amont » et pour I" « Aval »,
sont disponibles en ligne sur
I'espace filiere http://filiere.vinsvaldeloire.fr/ dédié aux opérateurs,
négociants, vignerons et courtiers du vignoble.

La rubrique Eco&Etudes a été complétement re-
construite en 2019 et constitue désormais
la bibliothéque compléte de l'observatoire
économique d'InterLoire. La rubrique Eco&E-
tudes permet une compilation des analyses
économiqgues, que ce soit par vignoble, par AOP,
par couleur, par cépage, par circuit de distribution.

3.L’AIDE A REFLEXION STRATEGIQUE
DES APPELLATIONS ET D’'INTERLOIRE

Le Conseil Stratégique d'InterlLoire a décidé de mettre en ceuvre
I'un des axes stratégiques de I'évolution de votre Interprofession :
InterLoire est le lieu de rencontres entre le négoce et de la viti-
culture pour définir la stratégie des vins du Val de Loire afin de
construire durablement de la valeur ajoutée.
Les Commissions Marchés, Economie et Prospective (MEP) par
appellation ou groupe d’appellations constituées en 2017 ont
poursuivi les réflexions et travaux en 2019.
Les objectifs de ces commissions MEP sont :

faire une analyse plus précise des données amont et aval,

se projeter paritairement sur le moyen et le long terme,

mieux se connaitre entre les familles de producteurs et des

metteurs en marché.
Elles doivent préparer les avis de I'Interprofession sur les outils
de gestion et de régulation que sont les autorisations de planta-
tion, les demandes de rendements annuels, de VCI, les outils de
pilotage des stocks et de mise en réserve, au regard de la santé
économique de l'appellation. Elles définissent des indicateurs
permettant le pilotage économique des AOP a court et moyen
terme. Elles doivent privilégier la co-construction sur des sujets
macro-économiques a court, moyen et long terme.



PROSPECTIVES

LES ACTIONS TECHNIQUES

L'une des missions d’'InterLoire est de favoriser la production
de vins de qualité en Val de Loire en accompagnant I'inno-
vation technique régionale. L'engagement d’InterLoire se
traduit par un soutien financier important aux actions de
recherche, d’expérimentation et de développement ainsi
que par sa mission de transfert de I'information technique
qui facilite la diffusion des avancées scientifiques et tech-
niques auprés de 'ensemble de la filiére. Au total, 690 K€ sont
consacrés par I'Interprofession a la Technique.

SOUTENIR LA RECHERCHE, L'EXPERIMENTATION

ET LE DEVELOPPEMENT A L'ECHELLE REGIONALE

En matiére de recherche, d'expérimentation et de développe-
ment, l'orientation des actions vers des thématiques partagées
par 'ensemble des acteurs est permise grace au recensement
des besoins de la profession et aux propositions émises par nos
organismes scientifiques et techniques ligériens.

La construction d'un programme annuel de recherche-expéri-
mentation-développement régional partagé est le fruit de dis-
cussions et d’échanges au sein du Conseil Technique de Bassin,
co-animé par InterLoire et composé de I'ensemble des acteurs
de la filiere.

En fonction de [lintérét pour la filiere des différentes
actions proposées, InterLoire cofinance ces derniéres en
partenariat avec les Conseils Régionaux et I'Etat (France-
AgriMer) ; ce soutien financier est le poste budgétaire le plus
important, puisqu'il représente 2/3 du budget technique, soit
environ 421 K€ répartis entre le soutien a la recherche-expéri-

REPARTITION DU SOUTIEN D'INTERLOIRE

mentation (IFV, ESA, Universités, etc.) a hauteur de 235 K€ (détail
dans l'encadré ci-dessous) et le soutien au développement
(Chambres d’Agriculture notamment).

Au-dela de ce soutien aux actions ligériennes, InterLoire s'inves-
tit au niveau national dans le cadre du PNDV (Plan National de
lutte contre le Dépérissement du Vignoble) — maladies du bois,
etc. — en octroyant une subvention de 90 K€ et en participant
activement dans le déploiement du plan en région.

A plus long terme, InterLoire a fait le choix d’investir dans
la création de nouvelles variétés de vignes résistantes aux
maladies représentant un investissement annuel de 60 K€. Enfin,
InterLoire s'est engagée dans le cadre du Plan Filiere Régional a
encourager les vignobles dans la réalisation d’études cartogra-
phiques sur les terroirs viticoles, en octroyant 20 K€ de soutien
a la réalisation de cartographies terroirs a I'échelle de la parcelle.

APPUYER LE TRANSFERT DE L'INFORMATION
TECHNIQUE VERS LES OPERATEURS

En 2019, le transfert de l'information technique représente 13 %
du budget technique interprofessionnel, soit 90 K€. Les actions
visent a apporter de l'information adaptée selon les cibles
visées et en coordination avec les organismes scientifiques et
techniques du Val de Loire.

Prévimat (Journée Technique Vinopédle sur la Gestion Equilibre
Gustatif vins rouges de Loire).

Prospective changement climatique (AG de Saint Nicolas de
Bourgueil).

A LA RECHERCHE-EXPERIMENTATION EN VAL DE LOIRE EN2019: 235 K€

Mode de conduite
Gestion de la matiére
organique du sol,
Paillage a la paille de blé
Intégration des plantes
aromatiques et a parfum
dans l'inter-rang. Grolleau.
RedClimValdeLoire :
itinéraire d'implantation
d'un vignoble face aux
enjeux climatiques et de
société

SERPOLET : Stratégies
d’EntRée en PrOduction
d'un vignoblLe Enherbé
Totalement

Protection du vignoble

Diaplasce : diagnostic précoce et
plantes de service pour les cultures
spécialisées.

Vitiactif : extraits de sarments pour
lutter contre les maladies.

0O3vins : intérét de I'eau azonée et
électrolysée dans la lutte contre les
maladies cryptogamiques.
Divantibot : Impact sur la biodiversité
fongique de différents itinéraires de
lutte contre la pourriture grise

Viticulture

Matériel végétal Blancs/
Conservation du
chenin et des
cépages « rares »,
Sélection de

Pré-sélection de
Sauvignon Cris.

Microbiologie
Evaluation des
levures non-
saccharomyces.
Fines bulles
Sorbate et qualité
des fines bulles.
VIinEff : vins
effervescents du
Nantais

Rouges

Valorisation
du Touraine

rouge.

Bio et réduction des intrants
Biodynavin : comparaison
itinéraires bio et biodynamique.
Valorisation cenologique

des variétés résistantes.

30%

Enologie

NIVEAU NATIONAL : 90 K€ POUR LA LUTTE CONTRE LE DEPERRISSEMENT DE LA VIGNE

La recherche vous parle, pour restituer aux élus professionnels
et aux techniciens les résultats des actions de recherche et
d'expérimentation co-financées par InterlLoire.

La journée techniciens, pour former les techniciens de la
filiere ligérienne (en 2019, formation sur la gestion des résidus
de produits phytosanitaires dans les vins).

Les RDV Techniloire pour donner de l'information a tous (en
2019, « Aller plus loin dans la production durable d’un vin res-
ponsable »).

La journée prospective technique (en 2019, « La filiere viticole
du Val de Loire en 2050 dans le contexte du changement
climatique »).

ACCESSIBLE SUR
WWW.TECHNILOIRE.COM

Les résultats de I'observatoire maladies du bois.

Les actes, la synthése, les présentations des RDV
Techniloire et les vidéos du colloque.

Les actualités.

Les fiches techniques sur la taille mécanique et
I'utilisation du cuivre en viticulture

Les bulletins de modélisation des risques parasitaires
par vignoble.

Les contréles de maturité par vignoble.

La cartographie interactive des terroirs : e-terroir.

La prévision a 7 et 14 jours de la maturation des baies de
cabernet franc : Prévimat.

Loutil Prévi
fait peau

Refonte de l'outil Prévimat permettant la prévision de la maturation
des baies de cabernet franc.

ACCES PRO

Pour accéder au contenu réservé aux opérateurs,
contactez-nous au 02 47 60 55 42
ou par mail : c.mandroux@vinsvaldeloire.fr

Le web avec .

Les réseaux sociaux avec la page Facebook et le compte twitter
de Techniloire.

La chaine YouTube Techniloire, avec des tutoriels techniques
(en 2019, dégustation des baies de chenin et de cabernet
franc) et les vidéos des interventions des RDV Techniloire.

ety [
-

Témoignages d'opérateurs sur 'engagement durable lors des rendez-
vous Techniloire.

Le 7 mars 2019, InterLoire a réuni 80 professionnels de la
filiere pour une réflexion prospective animée par I'équipe
de recherche du projet LACCAVE*, FranceAgriMer et 'INAO.
Ils ont imaginé ce que pourrait devenir la filiére vigne et
vin du Val de Loire selon différents scénarios d’adaptation
au changement climatique d’'un point de vue technique,
marché, acteurs, territoires et dans son organisation, sa
gouvernance.

Au terme de la journée, les participants ont assez
largement plébiscité un scénario innovant d’adaptation
au changement climatique pour le Val de Loire, favorisant
la diversité du matériel végétal, I'essor des outils d'aides a la
décision, un pilotage collectif et une spécialisation dans les
vins AOP/ IGP et une différenciation forte de ces produits
avec les VSIG.

Synthése d retrouver sur www.techniloire.com

"LACCAVE : Long term Adaptation to Climate Change in Viticulture
and Enology



COMMUNICATION

LA COMMUNICATION FRANCE ET EXPORT 2019

2019 marque une NOUVELLE ETAPE pour atteindre les objectifs fixés pour les 3 ans a venir, suite aux
résultats de diverses études menées, dont « Prospectives vins du Val de Loire sur les marchés export »:
« Poursuivre le développement des ventes sur les marchés extérieurs:

- Pour la valorisation de nos produits et compenser les pertes du marché national ol la baisse de

la consommation se fait ressentir.

- Défendre la place de notre grand vignoble septentrional, 3¢ vignhoble de production d’appellations en

France, dans le respect du plan de filiére.

Mise en place d'un plan de promotion pour atteindre
530 000 hl commercialisés sur les marchés extérieurs.

Soutenir le marché nord-américain, ou la croissance pour
nos vins doit se développer, en poursuivant une stratégie
offensive.

Travailler nos marchés historiques européens ou la concur-
rence des autres vignobles francgais et étrangers est de plus
en plus forte, mais ol la gamme diversifiée des vins du Val
de Loire correspond aux attentes des consommateurs,
en initiant une stratégie défensive, sur trois marchés : au
Royaume-Uni, renforcer notre action, en Belgique, concen-
trer nos actions sur la partie francophone, en Allemagne,
initier un plan promotionnel.

Profiter de certains marchés ou des débouchés pour nos
vins sont a soutenir : I'Australie et diverses opportunités en
Europe du Nord et en Asie.

POIDS DES RESSOURCES FINANCIERES
39%
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L'année a été marquée par l'organisation des Assises Interrégio-
nales de l'cenotourisme le 25 novembre, sous |'égide d'Hervé
Novelli, en présence de 300 personnes (acteurs de 'ocenotou-
risme, institutionnels et élus). 3 tables rondes et la signature
d'une convention entre les Régions Centre-Val de Loire et Pays
de la Loire ont permis de dégager les axes prioritaires pour
I'avenir de I'cenotourisme dans le Val de Loire.

Assises interrégionales de I'cenotourisme, le 25 novembre 2019 a Tours.

EN ROUTE VERS LE MARKETING D’'INFLUENCE

En 2019, l'Interprofession des vins du Val de Loire opére un
tournant dans sa communication digitale, avec pour ambition
d'étre l'Interprofession la mieux connectée. La qualité des
contenus et I'engagement sont deés lors prioritaires. Pour
répondre a cette ambition, en complément d'un plan de
création de contenus et de revalorisation identitaire sur les
meédias sociaux, un plan de marketing d’influence est mis en
place. Ce dernier s'est construit autour de 2 axes : la valorisation
des vins du Val de Loire d'une part et la valorisation de la desti-
nation Val de Loire d'autre part.

Au total : 5 opérations d'influences activées (3 pour valoriser la
diversité des vins, 2 pour valoriser I'accueil dans le vignoble),
1 649 000 impressions générées - 22 influenceurs ambassa-
deurs.

DES ACTIONS DE COMMUNICATION DIGITALISEES
L'ensemble des actions de communication mises en place par
InterLoire trouvent écho sur les médias numériques. Exemples :
I'opération cenotouristique  #loiretrotters, #wineparis, les
campagnes meédias, le concours des vins du Val de Loire ou
encore #valdeloiremillesime.

Opération
influence
restaurateurs
en 2019.

En 2019, 'animation du réseau
des 350 caves touristiques
s'est poursuivie avec le
renouvellement de la carte
et la mise en place du jeu
#LoireTrotters sur le web et
dans les caves touristiques.

P .

# CAVES
TOURISTIQUES

WIGHOBLE DU VAL DE LOIBE

Le jeu #LoireTrotters 2019.

DONNEES CLES DE L’ACTIVITE DIGITALE INTERLOIRE

AUPRES DU GRAND PUBLIC ET DES PRESCRIPTEURS

EN FRANCE EN 2019
Les médias activés : site vinsvaldeloire.fr - Facebook - Instagram
- Youtube - Twitter.
Activité sur le site web : 36 000 visites / mois en 2019 vs 22 000
en 2018 - 46 000 visiteurs / mois en 2019 vs 29 000 en 2018 -
125 000 pages vues / mois en 2019 vs 90 000 en 2018.
Activité sur les médias sociaux: 69 000 abonnés - un taux d'en-
gagement qui a doublé sur I'ensemble des médias sociaux -
1859 600 impressions.

UN ESPACE FILIERE ET UNE NEWSLETTER

MENSUELLE POUR INFORMER LES ADHERENTS

DE L'INTERPROFESSION

Pour la filiere, InterLoire alimente des outils d'informations nu-
mériques. L'espace filiere wwwfilierevinsvaldeloirefr est un
espace d'actualités sociétales, économiques, promotionnelles,
cenotouristiques et techniques. En complément, une newsletter
filiere mensuelle est envoyée a plus de 2 000 contacts avec un
taux d'ouverture de 40 % en moyenne sur I'année 2019.

Opération

concours
recette.

Opération influence
sur le terrain en 2019.

rouge de Loire
2019 postage



COMMUNICATION

LA COMMUNICATION FRANCE ET EXPORT 2019

LES SALONS INTERNATIONAUX

L'incontournable Prowein et désormais Wine Paris, deux rendez-vous vitrines pour les vins du Val de Loire.

Dés sa premiere édition, le salon (issu de l'union de
Vinisud et VinoVision Paris) s'est imposé comme un rendez-
vous capital et attendu de la filiere avec une fréquentation de
26 700 professionnels, venus a la rencontre de 2 000 exposants.
Les Etats-Unis, la Belgique, le Royaume-Uni, I'Allemagne et les
Pays-Bas sont venus en force, représentant 51% des acheteurs
étrangers présents.
A cette occasion, I'Interprofession des vins du Val de Loire a
multiplié les initiatives :
Un bandeau lumineux pour inviter les visiteurs a aller a la
rencontre des exposants, de l'espace libre dégustation, des
master class..
L’espace libre dégustation, «Tasting Avenue » partagé avec les
autresvignobles septentrionaux: Alsace, Beaujolais, Bourgogne
et Champagne. Au total, 517 vins - répartis sur 184m? - ont été
présentés a la dégustation, dont 141 références
pour InterLoire. L'espace a été fréquenté par

2 300 visiteurs durant les trois jours. DUELOUES RETOMBEL

Un Happy Hour sur une péniche sur la Seine
qui nous a permis d'accueillir 110 personnes
dont 70 acheteurs internationaux, dans une
ambiance conviviale.

Espace libre dégustation Val de Loire a Prowein 2019.

Espace libre dégustation au salon Wine Paris 2019.

Une conférence de presse économique « Le nouveau

succés de la French Touch aux Etats-Unis » générant de

belles et nombreuses retombées : 44 au total (équivalent

achat d'espace 67,5 K€, impact éditorial (occasions d'étre

vu) : 825 000 (sources Kantar Media, hors TV/Radio).

Une actualité couverte par :

- LU'AFP et AgrafFil,

-La presse nationale (presse éco &
presse spécialisée vin et filiere),

-La presse locale grand public
M généraliste (Quest France, La

==ty
P T

Nouvelle République..) et spécialisée
(Terre de Touraine, Le Vin Ligérien..),

- Une actualité reprise dans les meédias
audiovisuels régionaux généralistes
(France 3 Pays de La Loire, France
Bleu Touraine..) et sur la toile.

a annoncé d'excellents résultats pour sa
25¢ édition, avec 61 500 visiteurs (+1,4%) de 142 pays qui
ont principalement privilégié les vins allemands, italiens,
frangais puis espagnols, venus a la rencontre des 6900
exposants (dont 1650 stands de France).

Espace Val de Loire : un grand espace dédié sur 3 allées
avec pres de 200 exposants en tout

Espace Libre Dégustation (espace 100% Val de Loire,
ouvert aux exposants en direct ou via un importateur ou
distributeur, pour présenter des AOC et IGP Val de Loire
relevant de la compétence des deux Interprofessions
InterLoire et BIVC) : 217 échantillons (dont 177 InterlLoire)
proposés a la dégustation.

Nombre de visiteurs estimeé sur les 3 jours : 2 000.

Un concours qui s'installe dans la nouvelle configuration de
bassin. En 2019, plus 15% de nouveaux opérateurs et un nombre
d'échantillons validés en hausse de 9%.

2019 marque aussi le retour d'une communication sur les
résultats du concours renforcée via le site et surtout la publica-
tion des résultats dans la PQR.

Effort récompensé par une commande de médailles tres
dynamique en augmentation de 67% (2 200 000 médailles
commandées).
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Le palmares du concours sur
www.concoursvinsvaldeloire.fr

Le 1¢ Congreés international du Chenin s'est tenu du 1¢" au 3 juillet 2019 au Centre des Congres (‘
d’Angers. Suivi par 314 professionnels de 13 nationalités différentes dont 21journalistes, ce moment CH EL
unigue n’'a fait que conforter l'intérét suscité par le cépage Chenin. Il a permis le lancement du '[ INTER A
club « FAN DE CHENIN » et a invité a découvrir 341 cuvées de Chenin du monde entier.

Au-deld du congres, nous avons célébré The Chenin Day au Royaume-Uni et aux Pays-Bas, et

L'événement connu et reconnu qui a remporté un vif succés
en 2019. A travers ses 17 randonnées, 12 000 randonneurs ont
sillonné le vignoble. Une 16¢ édition culturelle qui a marqué les
esprits et participé pleinement aux nombreuses reconnais-
sances remportées.

Edition VVR en 2019.

organisé un séminaire & Hong Kong sur ce fabuleux cépage ligérien.

Au coeur du vignoble de Nantes, dans l'ancien tribunal de la
ville reconverti en hotel 4 étoiles Blu Radison, ce sont 72 journa-
listes (dont 58 internationaux) qui ont participé a la découverte
du millésime 2018 et a toute la richesse des vins du Val de Loire
a travers de nombreuses dégustations thématiques et de ren-
contres avec les vignerons sur le terrain. Bel engouement pour
ce nouveau rendez-vous créé en 2017 qui a permis 60 retombées
presse dans le monde entier.

Val de Loire Millésime : visite dans les vignobles d'Anjou.

23-27 avril 2019
+VAL DELOIRE |

Dégustation Val de Loire Millésime 2019.

) 2, 3 Juiuer 2019
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COMMUNICATION

LA COMMUNICATION FRANCE ET EXPORT 2019

L'idée de donner un rendez-vous spécifique des vins du Val de
Loire a la conquéte des londoniens a été réalisée en 2019 a travers
la Loire Bucket List. Tout au long de l'année, un programme
de presse et dinfluenceurs a permis d'intégrer nos vins aux
Bucket List des londoniens. Cela s'est concrétisé durant tous les
week-ends du mois de juin a travers la découverte de 4 routes
créées pour l'occasion autour du Crémant de Loire, du Muscadet,
des Rosés de la Loire et du Touraine.

Ce rendez-vous a donné lieu a de trés nombreuses retombées
presse 325 articles (valeur supérieure a 5 millions de livres), I'en-
gagement de 70 cavistes et une trentaine de restaurateurs.

Dégustation de rosés du Val de Loire a Londres.

Le rassemblement annuel des cavistes et bars a vins de la
province de Bruxelles qui a donné le départ de la quinzaine des
vins du Val de Loire chez les cavistes.

140 000 personnes ont été touchées par cette campagne, avec la
présence de 1 500 visiteurs lors du Vino Village.

Vino Vlllage 2019.

En 2019, le Val de Loire était a I'honneur sous différentes facettes
- gastronomie, vins, tourisme - avec le soutien des Régions et
d'InterLoire :
- une implication de 36 importateurs vins et spiritueux qui ont
présentés 90 domaines,
- des actions de promotion dans 125 restaurants, 112 points de
vente et 48 sites internet,
-une vaste action de formation auprés de 17 instituts vins et
gastronomie,
- des événements grand
public.
Et une stratégie de com-
munication de grande
ampleur avec un am-
bassadeur de choix,
Hins Cheung, chanteur
vedette et propriétaire de
plusieurs restaurants, qui
a donné une forte visibi-
lité aux charmes du Val
de Loire, dont le vin.

Retour en Allemagne pour les vins du Val de Loire ! Une année de
reprise de contacts avec I'ensemble des professionnels importa-
teurs, distributeurs et journalistes.

Par exemple le 25 mai, 16 cavistes berlinois avaient invité leurs
clients a se rendre chez eux pour découvrir la diversité des vins
du Val de Loire.

Pour l'occasion, un vaste plan de communication sur Berlin
invitait les habitants a découvrir la route des vins du Val de Loire
avec des arréts chez chacun des cavistes participants, un franc
succes et de jolies découvertes.

Animation a Berlin le 25 mai 2019 chez 16 cavistes.

Au sein de I'ensemble de nos activités aux USA en 2019
dont le désormais célebre Spring to Loire, notre ren-
dez-vous d'été avec la presse s'est déroulé sur un bateau.
Transposition d'une balade sur le fleuve iconique « La
Loire » sur la riviere Hudson via une croisiere informelle
et informative avec 8 journalistes et influenceurs new-
yorkais.

Dégustation guidée des vins du Val de Loire animée par
un Advanced sommelier jeune et friendly : Arthur Hon.

« Québec Exquis ! conclut cette édition, une fois de plus, sous
le signe de la réussite. Nous avons intégré la région vinicole du
Val de Loire dans tous les aspects du festival afin que les vins
soient au cceur du concept » Vincent LAFORTUNE - Président
du Festival.

Une belle vitrine pour nos vins au Québec qui a réuni 26 res-
taurants, 150 professionnels de la restauration, 26 000 consom-
mateurs et qui a généré une couverture presse importante et
qualitative d'une valeur média supérieure a 500 000 dollars
canadien.

*inarwrn s

L'opération Spring to Loire
en 2019.



VIGNOBLES NANTAIS

AOP Gros Plant du Pays Nantais

AOP Muscadet

AOP Muscadet Sévre-et-Maine et «Crus Communaux»*
AOP Muscadet Cotes de Grandlieu

AOP Muscadet Coteaux de la Loire**

AOP Coteaux d’Ancenis @@ ®

Les blancs secs / white wines
@ Les rouges / red wines
@ Les rosés / rosé wines
@ Les blancs moelleux / sweet wines

L'INTERPROFESSION

AU CCEUR DE SON VIGNOBLE

Co

Savenniéres Roche aux Moines

Muscadet Coteaux de la Loire
Coteaux d’Ancenis

Gros Plant
du Pays Nantais

Muscadet Cétes
de Grandlieu

Muscadet

o

Les Sables
d’Olonne 4
Fiefs
Vendéens

Anjou-
de la Loire

Anjou
Cabernet d’Anjou
Rosé d’Anjou

ulée de Serrant

Savenniéres

Coteaux

Coteaux du Layon
1¢ Cru Chaume

Quarts de Chaume

Grand Cru

Cholet

Coteaux du Layon
“Villages”

Muscadet Sévre-et-Maine
et “Crus Communaux”

/)4

Bonnezeaux

Anjou-Brissac
Coteaux de lAubance

»

Coteaux
du Layon

Anjou-Villages

Champigny

Saumur

Coteaux
du Vendémois

Jasnieres A

Orléans

Orléz

b

) Chevern
Coteaux du Loir M Vendéme y -
O
Cour-

Cheverny

Touraine

Saumur- Mesland

Touraine
Amboise

Vouvray

AIFS Amboise

: %
oMoﬁfr?ichard

Montlouis-
sur-Loire

Saint-Nicolas-
de-Bourgueil

Bourgueil

Touraine
Noble-Joué

Touraine

Chenonceaux
Saumur Q?
Puy-Notre-Dame Touraine
Coteaux Azay-le-Rideau  Touraine
de Saumur, Chinon Ze
Haut Poitou

Q
Poitiers

AOP ET IGP RESSORTISSANTES D'INTERLOIRE

AOP Anjou © @ ®
AOP Rosé d'Anjou @

{délimitation régionale]

AOP Anjou-Villages
AOP Anjou-Brissac

—— (délimitation régionale)

AOP Cabernet d’Anjou @ ——

AOP Anjou-Coteaux de la Loire ®

AOP Coteaux du Layon et «Villages»* ®

AOP Quarts de Chau
AOP Bonnezeaux @
AOP Coteaux de lAul

AOP Coteaux du Layon 1¢ Cru Chaume @

me Grand Cru @

bance ®

AOP Coulée de Serrant ® ®

Les fines bulles / sparkling wines

IGP Val de Loire v o®

Produit sur lensemble

assin
dans 14 départements

VIGNOBLES D’ANJOU-

viticole

AOP Haut-Poitou

UR

AOP Saumur-Champigny @
AOP Saumur Puy-Notre-Dame @
AOP Coteaux de Saumur ®

VIGNOBLES DE LA TOURAINE

AOP Savenniéres ® ® AOP Touraine *@®® — [dé AOP Vouvray o @
AOP Savenniéres Roche aux Moines ® @ AOP Touraine Amboise ® @ ®®
AOP Saumur ~ee [délimitation sous-régionale] AOP Touraine Azay-le-Rideau s @ ® AOP Jasniéres

AOP Touraine Chenonceaux ® ®
AOP Touraine Oisly

AOP Touraine Mesland ® @ ®
AOP Touraine Noble-Joué ®
AOP Chinon @@

® Rosé de Loire produit en Anjou et Touraine
Crémant de Loire produit en Anjou, Touraine et Cheverny

Orlé:
Touraine
Qisly
c
Valencay
>0
Chateauroux

AOP Saint-Nicolas-de-Bourgueil ® ®

AOP Coteaux-du-Loir @ @ ®
AOP Coteaux-du-Vendémois ® @ @

POUR LA FILIERE

NOUS CONTACTER

www.filiere.vinsvaldeloire.fr

Espace d’information dédié a la filiere :

Communication
>» Promotion
>» CEnotourisme

»> Salons / Concours / Appel a échantillons

Economie & études
Technique

InterLoire Actualités

>> Tous les mois, restez informés
sur les différentes actions de votre
Interprofession

>> Rendez-vous sur l'espace filiere,
cliguez sur « Recevoir la newsletter »

www.techniloire.com

>»> Contréles maturité
>> Observatoire maladie du bois
>> Modgélisation
>» E-terroir
>> Prévimat
>> Fiches techniques
>> Possibilité de s'abonner
a la newsletter technique

www.vinsvaldeloire.pro

Espace dédié aux professionnels
du vignoble du Val de Loire :

>> Enregistrement des contrats d'achat
en ligne

>» Enregistrement des DRM et DREV
en ligne

www.loire-valley-tasting.com

POUR LE GRAND PUBLIC

www.vinsvaldeloire.fr

www.vvr.valdeloire.fr
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www.loirevalleywine.com

+LOIRE VALLEY WINES

Réseaux sociaux
Retrouvez les vins du Val de Loire sur:

0000

POUR LE GRAND PUBLIC
ET LA FILIERE

www.concoursvinsvaldeloire.fr
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